
Tilmeld dig på e-mail:  

info@firstconsulting.dk eller ring på 
telefon 70 236 230. 
 
Prisen er kr. 2.500,- excl. moms pr. 

deltager.  
 
Prisen inkluderer materialer og 

værktøjer, til First Consultings an-
skaffelsesmodel, der udleveres på 
seminaret. 

Seminar: ERP-anskaffelse - fra behov til kontrakt 
 

First Consultings model sikrer et struktureret forløb i forbindelse med ERP-anskaffelser.  
 

Hvordan anskaffes den rigtige løsning til den rigtige pris?  
 

Få svaret, metoden og værktøjerne på First Consultings halvdagsseminar. 

 

Dagens Program 
 

 

09:00- 09:15 
Velkomst og introduktion til dagens program. 
 

09:15 - 10:15 
Begynd rigtigt - få defineret de forretnings-
mæssige behov til en ny løsning. Styr processen 

og organisér ledelse og brugere i arbejdet.  
 

10:15 - 11:35  
Opstil krav og indhent tilbud, der kan sammen-
lignes – stil krav om struktur i leverandørernes 

tilbud. 
 

11:35 - 12:50 
Gør hjemmearbejdet – analysér tilbudene og 
find stærke /svage sider. Brug din viden i for-

handlinger og få den bedste aftale. 
 

12:50—13:00  
Afrunding og afslutning.  

 

Få en metode til behovsvurdering og udformning af kravspeci-

fikation og udbudsmateriale.  
 

Hør hvordan du får virksomhedens interessenter og beslut-
ningstagere med i arbejdet – så forventningerne til en ny løs-
ning bliver afstemt på forhånd. 
 

Bliv i stand til at afgrænse og styre projektet med en model for 
værdikæde og støtteprocesserne for netop din virksomhed. 
 

Bliv i stand til at foretage en struktureret sammenligning af 
tilbud – og få en seriøs og unik forhandlingsposition. 

First Consulting ApS 
Korskildelund 6 
DK-2670 Taastrup 
 

Tlf.:  +45 70 236 230 
Fax:  +45 70 236 231  
 

info@firstconsulting.dk 
www.firstconsulting.dk 

Seminaret gennemføres af First Consultings 
Managementkonsulenter, der alle har mange 
års praktisk erfaring med anskaffelse af ERP-
systemer. 

Behovsanalyse 

Inspiration, behovsopgørelse og projektindstilling 

Projektorganisering 

Interessentanalyse, styregruppe og arbejdsgrupper 

Kravspecifikation 

Workshops, opstilling og prioritering af krav 

Udbudsmateriale 

Struktureret udbud og indhentning af tilbud 

Tilbudssammenligning og forhandling 

Forhandling og valg af leverandør 

Kontrakt 

Fokusområder 

Anskaffelsesmodellen 
 


